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EDITORIAL

Guatemala puede
impulsar el desarrollo
local al aprovechar
su riqueza forestal

> Sin duds,
los bonos
de carbono
pueden con-
vertirse en
una fuente
de empleo
—Vya generan
mas de 50
mil puestos
de trabajo—,
constituyen
un freno a la
emigracion
y se podrian
convertir en
una via para
que la rique-
za forestal
impulse el
desarro-

o local.

uatemala acaba de dar un paso notable que

trasciende lo ambiental y abre puertas para

la oportunidad econémica. El reciente pago

recibido por la venta de bonos de carbono
demuestra que la conservacion de los bosques pue-
de traer dividendos en ingresos reales y medibles.
Esto también significa que el pais tiene capacidad de
participar en un mercado internacional. Cabe resal-
tar que no es un hecho aislado, pues se ve en esta
actividad gran potencial.

El primer desembolso, por Q1754 millones, benefi-
cié a 1,015 proyectos de conservacion y alcanzo de
forma directa e indirecta a unas 230,000 personas.
Pero detrds de estas cifras hay comunidades del
drea rural que hoy ya tienen recursos para proteger
sus bosques, prevenir incendios y fortalecer las eco-
nomias locales.

Un aspecto digno de mencionar es que, en esta
oportunidad, se logré formar un sistema en donde
participaron miles de productores, propietarios de
pequefias extensiones de tierra que al sumar logra-
ron un gran producto. Por otro lado, al agrupar a
estos diversos participantes, también fue posible lle-
var a cabo un primer ejercicio de mediciéon de las
emisiones a escala nacional, se superaron barre-
ras técnicas y costos elevados, permitiendo que el
beneficio llegard a muchas personas que realmente
cuidan los bosques. De esa manera, la protecciéon
ambiental se transformé en una fuente de ingresos
real y medible.

El potencial es aun mayor. Se estima que, en un
corto plazo, las dreas boscosas nacionales podrian
triplicar lo que se vendid, e incluso aumentarlo en
mediano plazo, lo que pOdl’IC] significar ingresos
anuales de entre US$100 millones y US$200 millones.
De dlli la importancia de consolidar este mercado,
puesto que significa incorporar un nuevo servicio de
exportacién, se diversificard la economia y la balan-
za comercial se verfa fortalecida.

Sin duda, los bonos de carbono pueden conver-
tirse en una fuente de empleo —ya generan mds de
50 mil puestos de trabajo—, constituyen un freno a
la emigracién y se podrian convertir en una via para
que la riqueza forestal impulse el desarrollo local.

Hace falta que se agilicen politicas publicas para
que esta actividad, en el mds corto plazo, se convier-
ta en una nueva fuente de ingreso de divisas como
un nuevo servicio de exportacion.

¢POR QUE SON IMPORTANTES
LOS BONOS DE CARBONO?

Francisco Escobedo
GREMIAL FORESTAL

es el producto, la madera, y los otros

derivados forestales. ;Qué pasa ahora?
Que surgid un nuevo mercado para nosotros.
Con la venta de bonos tendremos benefi-
cios como fortalecer las economias locales,
aumentar el empleo y reducir la migracién.
Por otro lado, hoy va a ser mucho mds atrac-
tivo y rentable entrar al sector forestal sin
olvidar que nos mejorard la balanza comer-
cial del pais poque se constituye un nuevo
producto de exportacion que a mediano
y largo plazo ayudard a reducir la depen-
dencia actual de las remesas familiares.

[ o que hemos vendido histéricamente

-—
4 s Yolanda Mayora
- g Gerente de sostenibilidad de
Agexport

ara el sector exportador, los bonos
P de carbono representan una opor-

tunidad emergente para diversificar
ingresos y fortalecer la competitividad en el
mediano plazo. Es importante aclarar que si
bien estos recursos no provienen adn de la
exportacién directa de bonos de carbono,
sino de un esquema de pago por resulta-
dos canalizado a través de un mecanismo
multilateral (programa REDD+), esta expe-
riencia sienta las bases para el desarrollo
futuro de mercados de carbono mds estruc-
turados, donde la medicién, la trazabilidad
y la certeza regulatoria serdn claves.

Maria Fernanda Rivera
MAGA

uchas de estas organizaciones no
M habian tenido un pago por el trabajo

que hacen de preservar los bosques.
Esto, ademads, abre |la puerta para nuevas
operaciones de este tipo que reconocen el
trabajo que hacen. Esto les da un Iingreso que
les ayuda a proteger los mismos bosques de
incendios forestales y mantenerlos sanos.
Ademds, hay proyectos de entidades privadas,
cooperativas, comunidades, municipalidades
y de otros tipos que también estdn protegien-
do en su mayoria bosque natural del pais que
nos ayuda a mantener la cobertura forestal.
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¢Habra caida en las

remesas desde Estados
Unidos en este 20267

? Por primera vez en 16
afos, expertos proyectan
una reduccién en el envio
de divisas desde EE.UU.
debido al endurecimiento
de la politica migratoria

y la disminucién del
numero de guatemaltecos
en el extranjero.

Por: Agustin Ortiz - Soy502

or primera vez en mds de una
década, el optimismo sobre el
crecimiento infinito de las reme-
sas en Guatemala se enfrenta
a un balde de agua fria. Mientras que
para muchos el flujo de dolares es un
motor que nunca se apaga, una nueva
proyeccion técnica advierte que 2026
podria ser el afio del “frenazo” historico.

Fredy Gémez, director de la firma de
ciencia de datos Cardinal, sostiene una
tesis clara: Guatemala atraviesa un cam-
bio estructural. Segun sus proyecciones,
el pals recibird US$24,764 millones en
remesas durante 2026, lo que represen-
ta una caida del 3% respecto a 2025.

Este fendmeno ocurriria “por primera
vez en 16 afios”, rompiendo una tenden-
cia de crecimiento que parecia inagota-
ble, segun Gémez.

¢Por qué dejaria de crecer el dinero
que envian los migrantes? La respuesta
de Gémez es tajante: “Ya estdn cerradas
las fronteras practicamente”. La pobla-
cién de guatemaltecos en EE. UU. (el
stock migratorio) estd disminuyendo.

De un pico de 146 millones de perso-
nas en 2023, se espera que para 2026 la
cifra caiga a 1.07 millones, una reduccién
del 14% en solo tres afios.

El fenémeno de los “retor-

nados definitivos”

A diferencia de afios anteriores, donde
ser deportado era solo un bache para
intentar el vigje de nuevo, Gémez expli-
ca qgue hoy el retorno es definitivo, Las
detenciones en la frontera han caido
drasticamente (de 50 mil mensuales a
casi cero), pero las detenciones internas
por el Servicio de Inmigracién y Control
de Aduanas de Estados Unidos (ICE, por
sus siglas en inglés) y las deportaciones
van al alza.

Se estima gue en 2026 retornardan 89
mil guatemaltecos, un incremento del
19% en los egresos. “El cardcter definiti-
vo de estos retornos afectara el consu-
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Radiografia de la migracion y remesas 2026
Proyecciones de remesas (Millones de US$)

Institucién Estimacién 2025 Proyeccién 2026 Variacién
Banguat $25,530 $26,800 +5%
\Curdlnal $25,530 $24,764 -3% )
.. . &
Munici P10sS CcON mayor r‘lesgo (top 5 por peso de deportaciones)
Estos municipios verdn la mayor cantidad de retornados y, posiblemente, la mayor baja en ingresos por remesas:
h 4 4 v A 4 v
Concepcion Tutua- Joyabaj, Malacatan, Tacang, San Mateo Ixtatén,
pa, San Marcos: Quiché: San Marcos: San Marcos: Huehuetenango:
2.23%* 2.05%* 1.86%* 1.73%* 1.71%*
Y /

El desplome del “stock™ migrante en EE.UU.
El nimero de guatemaltecos en suelo estadounidense muestra una tendencia
decreciente que impacta directamente en el potencial de envio de dinero.

2023
2024
2025

2026*

";proyecc.i.én
mo y la inversién en los departamentos”,
sefiala Gdmez.

Los focos rojos se encienden en
municipios como Concepcion Tutuapa
y Malacatdn, en San Marcos; Joyabaj,
Quiché; y San Mateo Ixtatdn, Huehuete-
nango. En estos lugares, el peso de las
deportaciones es mds alto y la falta de
remesas golpeard directamente al sec-
tor construccion y comercio.

“Las remesas no van a disminuir”
En la otra acera se encuentra Alvaro
Gonzdlez Ricci, presidente del Banco de
Guatemala (Banguat). Para la autoridad
monetaria, el panorama sigue siendo
positivo, aungue mds lento. EI Banguat
proyecta un crecimiento del 5%, espe-
rando alcanzar los US$26,800 millones
en 2026, frente a los US$25,530 millones
registrados en 2025.

“Aguf tal vez el mensaje mas impor-
tante es que las remesas no van a dis-
minuir®, afirma Gonzdlez Ricci. Su argu-
mento se basa en la escasez de mano
de obra en Estados Unidos: al haber
menos migrantes, los sueldos suben,
permitiendo que quienes se quedan
envien mds dinero. Ademds, descarta
gue el nuevo impuesto del 1% al envio de
divisas tenga un impacto real en el flujo.

Un pais a la expectativa
Guatemala recibe un flujo de reme-
sas que equivale al 20% de su Produc-
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1,075,560 personas.

to Interno Bruto (PIB). Segun diversas
voces expertas, esta dependencia supe-
ra los ingresos por exportaciones y vuel-
ve a la economia nacional vulnerable
ante cambios en las leyes migratorias

de EEUU.

Por otra parte, el 50% de las divisas
se consume en alimentos y servicios
bdsicos para la supervivencia del hogar.
El restante se divide en un 40% destina-
do a la inversion en vivienda y empren-
dimientos, mientras un 10% se reserva
para el ahorro.

En ese contexto, el chogue de visio-
nes pone a Guatemala en una encrucija-
da. Por un lado, la frialdad de los datos
de Cardinal gque ven un mercado migra-
torio saturado y fronteras selladas; por
otro, la confianza institucional del Ban-
guat en la resiliencia del migrante.,

Lo cierto es que, Cardinal sefiala que
con una calda proyectada en el consu-
mo y la construccion local, el 2026 sera
la prueba de fuego para la economia
nacional.

BANCO DE
v.|¥Y GUATEMALA

REGIONALY

DEPARTAMENTAL

Es una herramienta que provee informacion
que permite identificar las principales
actividades econdomicas de cada
departamento, fortalecer sectores clave y
promover el desarrollo local.
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Surge nuevo servicio de exportacion:
los bonos de carbono, oportunidad
para generar divisas frescas

> Luego de que
Guatemala lograra,
después de dos
décadas, vender bonos
de carbono, se abre

la oportunidad para
aprovechar el mercado
internacional y que se
consolide un nuevo
servicio de exportacion.

Por: Byron Dardén - Soy502

urante una entrevista con

Economia HOY, Francisco

Escobedo, director ejecutivo

de la Gremial Forestal, ads-
crita a Camara de Industria de Gua-
temala, hablé sobre |la importancia de
consolidar esta actividad como una
fuente de ingresos mds para el desa-
rrollo socioecondmico de la provin-
cla guatemalteca. A continuacién, un
extracto de esta.

Recientemente se anuncié que el
pals recibié el pago de alrededor de
US$22 millones por la venta de bonos
de carbono (Q1754 millones), equi-
valentes o la captura de 4.8 millo-
nes de toneladas de este gas. Segun
Escobedo, en corto plazo las dreas
boscosas nacionales podrian triplicar
lo que se vendid, e incluso aumentar-
lo en mediano plazo, lo que podria
significar ingresos anuales de entre
US$100 millones y US$200 millones. En
la actualidad, los precios en el merca-
do internacional varfan entre US$5 Y
US$30 por tonelada.

“Lo gque hemos vendido histérica-
mente es la madera y los productos
forestales. Pero ahora surgié un nuevo
mercado en donde podemos vender
el carbono fijado, lo que se convier-
te en un servicio”, afirma esperanzado
Escobedo.

Agrega que uno de los retos que
enfrenta Guatemala en el contexto del
mercado internacional de carbono radi-
ca en su tamafo y la fragmentacién de
sus tierras. A diferencia de algunos pai-
ses sudamericanos, donde

"
T
sl

existen grandes extensiones de terreno
y los productores individuales pueden
ofrecer entre 1,000 y 2,000 hectdreas
para la fijacion de carbono, en Guate-
mala predominan las parcelas peque-
fias, muchas de ellas de una hectdrea o

menos.

Segun explico, esta diferencia de
escala significa que, mientras en Suda-
mérica los compradores internacionales
pueden adquirir miles de toneladas de
carbono de un solo vendedor, en Gua-
temala el proceso resulta mucho mdas
complejo y disperso.

Y es que, para los compradores
internacionales, es mucho mas
sencillo y eficiente negociar con
un unico proveedor que pueda
ofrecer grandes volumenes de
carbono fijado en extensas super-
ficies. En cambio, la realidad guate-
malteca obliga a los compradores a
interactuar con numerosos pequefios
productores, lo que incrementa la difi-
cultad administrativa y loglstica para
concretar las transacciones.

Otro factor que se debe tomar en
cuenta es que para entrar
a un proyecto de este tipo
se debe pagar un estudio
de pre factibilidad,
que cuesta alrede-
dor de US$300
mil, cantidad que

(Como participar
en la venta bonos
de carbono

1. Atender a convocatorias
del INAB.

2. Uenar formularios y
completar expedientes
(areas, mediciones, requisitos
legales, constancias, etc).

. Esperar aprobacion.
Firma de contrato.

. Verificacién en campo.
. Registro en MARN.

. Pago de la venta de carbono. )
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es muy elevada para los pequenos
productores.

La buena noticia es gue, en busca
de solucionar esta situacion, se creé el
Programa de Reduccion de Emisiones
(PRE), que se convirtid en un proyecto
gue mide las toneladas del pals y en
donde los gastos en estudios de

prefactibilidad
se cubren

REREINELTT |
1A ARAERREL ) !

para todo el territorio nacional. En el
proyecto, el Banco Mundial, se consti-
tuydé como comprador intermediario
y es quien ohora vende en el mercado
internacional las toneladas de carbono
fijado.

Los beneficios

En la actualidad hay 1,015 proyectos de
conservacion con muchos beneficiarios:
ambientalistas de dreas protegidas,
municipalidades, productores individua-
les, comunitarios, grupos asociados de
comunitarios Yy empresas.

“Lo que pasa es gue ahorita se estd
desperdiciando la cobertura bosco-
sa del pais, es como tener el agua y
dejarla correr. Pero ahora, ya con un
plan definido, podriamos meter un pro-
ducto de exportacién mdas al PIB”, dice
Escobedo.

Con la consolidacion de este sisterma
para fijar carbono la actividad forestal
serd mds rentable. Si antes ya se com-
petia con productos agricolas, ahora va
a ser mucho mds atractivo estar dentro
del sector.

Otro beneficio es que este servicio
contribuird a la balanza comercial del
pals, pues disminuird en parte la depen-
dencia de las remesas familiares.

Un tercer beneficio es que los
recursos del pago llegan directamen-
te a las economias locales en la pro-
vincia del pals, aliviando en parte el
problema de empleo y de migracion,
al tiempo que impulsard su desarrollo
socioeconomico.
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Guatemala marca un ito

con el primer pago por la
conservacion de sus bosques

Por: Agustin Ortiz - Soy502

uatemala ha dado un paso deci-
Gsivo en la economia ambiental

global. El pais recibid oficialmen-
te el primer pago por la venta de bonos
de carbono al Banco Mundial (BM), una
transaccién derivada del Programa
de Reduccién de Emisiones (PRE) que
premia la labor de conservacion de la
naturaleza y la reduccién verificada de
emisiones de gases de efecto inverna-
dero.

La ministra de Agricultura, Ganaderia
y Alimentacién (MAGA), Maria Fernanda
Rivera, detallé en conferencia de pren-
sa que este primer desembolso ascien-
de a Q1754 millones (unos US$22.6
millones), los cuales benefician direc-
tamente a 1,015 proyectos de conser-
vacion. Con esta operacion, Guatema-
lo se posiciona como el cuarto pais de
Latinoamérica y el Caribe en acceder
a este tipo de financiamiento climatico
basado en resultados.

“Logramos cerrar un proceso de
negociaciones de dos décadas, garan-
tizando que el pago llegue a los ver-
doderos protectores de la naturaleza”,
afirmé Rivera. Segun la funcionarig,
este primer tramo Impacta a unas
230,000 personas de forma directa e
indirecta, permitiendo a las comunida-
des adquirir insumos para la preven-
cién de incendios forestales. La ministra
explicé que el pago corresponde a las
metas alcanzadas durante el afio 2020,
funcionando como una fase piloto para
desembolsos programados hasta 2024,

La titular del MAGA destacé la rele-
vancia de este suceso enfatizando que
“en Guatemala se hizo historia en térmi-
nos de los esfuerzos de proteccién a la
naturaleza y del apoyo a las personas
que contribuyen a la proteccion de la
naturaleza™.

La funcionaria destacd que este
page no solo representa un beneficio
econdmico, sino un sello de confianza
internacional en la capacidad del pals
para gestionar sus recursos naturales
de forma transparente y efectiva.

Un programa con alcan-
ce nacional
El PRE, ejecutado por el Instituto Nacio-

nal de Bosgues (INAB), es el motor
detras de este hito. De acuerdo a un
informe de la entidad, esta iniciativa
tiene un alcance “subnacional impresio-
nante”, ya que abarca el 91.7% del terri-
torio nacional y protege el 92% de las
tierras boscosas del pals, lo que equiva-
le a aproximadamente 3.7 millones de
hectdreas.

Segun el documento, el objetivo cen-
tral del PRE es abordar las causas de la
deforestacion y degradacién forestal,
promoviendo el aumento de la cobertu-
ra boscosa y el manejo sostenible.

El informe del INAB sefiala que bajo
un acuerdo gue se proyecta a 30 anos,
el programa tiene el potencial de redu-
cir hasta 10.5 millones de toneladas de
CO2, lo gue podria generar ingresos
totales de hasta Q403.5 millones (unos
US$52 millones) en pagos por resulta-
dos.

Para este primer periodo, los prin-
cipios rectores acordados con el BM
fueron la solidaridad, la equidad y la
eficiencia. Estos valores aseguraron
que el beneficio llegara a quienes real-
mente protegen el recurso, priorizando
a aquellos sectores con menores ingre-
SOS.

El rostro detrds de los bosques
Lejos de ser un concepto abstracto de
finanzas internacionales, los bonos de
carbono tienen un impacto directo en la
economia local. El programa ha logra-
do crear mas de 50 mil empleos en los
diversos proyectos de conservacion y
manejo.

Entre los beneficiarios se encuen-
tran pequefios productores vincula-
dos a programas como Programa de
Incentivos Forestales para Poseedo-
res de Pequerias Extensiones de Tierra
de Vocacién Forestal o Agroforestal
(PINPEP), cooperativas, comunidades y
empresas que ostentan la titularidad de
la tierra.

La ministra Rivera enfatizé la impor-
tancia de este modelo inclusivo. “Este
es un proceso que venia desde hace
mucho tiempo desarrolldndose (..) se
ha dado en el marco de un elemento de
confianza en que este dinero va a lle-
gar efectivamente a las zonas gue son
beneficiarias de este esfuerzo”, refirié.

GURATEMALRA
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Dominio eeneracional de milenials

en la demanda e inversion de

vivienda en Guatemala

» El mercado de la vivienda
en el pais tiene un enfoque
generacional, en donde

la demanda y compra de
unidades habitacionales esta
dominada por milenials.

Por: Byron Dardén - Soy502

os milenials o generacién Y,

nacidos entre 1981-1996, figuran

con un 61.65% como los lideres

en la demanda de la compra e
inversion de vivienda en este competi-
tivo mercado.

Segun Humberto Olavarria, CEO de
INTUS CORP, quien participé en la sex-
ta edicidon de Perspectivas Econdmicas
Inmobiliarias, organizada por la Aso-
ciacién de Desarrolladores Inmobilia-
rios de Guatemala (ADIG), el mercado
inmoblliario nacional refleja un cambio
en los perfiles de compra. Dicho com-
portamiento estd influido por la edad,
la etapa de vida y la necesidad de
inversion de largo plazo.

De acuerdo con el analista, con base
en una muestra de 400 apartamentos,
ubicados en un complejo habitacional
de Ciudad de Guatemala en una de las
zonas urbanas consolidada (dreas den-
tro de la ciudad con infraestructura com-
pleta), se observé que el comun denomi-
nador entre los diversos segmentos de
poblacién es la demanda por unidades
habitacionales de dos dormitorios.

En el caso de los milenials, que en
conjunto representaron el 61.5% del
total, se determiné que el grupo de
jovenes (25 a 35 afios) que equivale al
34.5 del universo y que en un 79.3% son
solteros, la motivacion principal (45%)
es vivienda; en tanto que otra parte del
grupo tiene en mente invertir para per-
cibir una renta (37%) y el resto (17%),
estd motivado por ambas razones.

En la otra parte de este grupo, que
corresponde a los milenials adultos
(35 a 45 afos), en su mayoria casa-
dos (54%) y que representan el 27% de
la muestra, se observé que la mitad
(50%) tiene un enfoque en la inversién,
mientras que un 35% piensa en vivien-
da y el restante 14% en ambas.

El puente generacional

De acuerdo con la informacion presen-
tada por el Director General de INTUS,
la Generacién X, cuya edad fluctua
aproximadamente entre 45 y 65 afios,
pertenece a un grupo de inversionistas
consolidados, representando el 33% de
la muestra. En este perfil dominan con
un 66.3% los casados y persiste la pre-
ferencia por los apartamentos de dos
dormitorios. En cuanto a su motivacion
principal, se observa que el 41% busca
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Motivacién principal

Perfll Dominante + 63 .6% CASADOS

Amxas
28%

o

Fuente: INTUS

invertir para generar renta, mientras
que el 31% busca una vivienda y el res-
tante 28% tiene ambas motivaciones.

A diferencia de los millennials, cuya
motivacién suele dividirse entre prime-
ra vivienda e inversién temprana, la
Generacion X responde principalmente
a dos variables: el proceso de “achica-
miento” del hogar y la planificacién de
la jubilacién.

Asimismo, este grupo lo integran

personas que dejan casas grandes
una vez que los hijos han salido del
hogar. De esa manera, el apartamento
se convierte en una solucién funcional.
Menor metraje, mejor ubicacién urba-
na, menor mantenimiento y acceso a
amenidades que acompafian una nue-
va etapa de vida.

Un detalle importante de este gru-
po es que la mayoria de ellos, como
se detallé anteriormente, realizan las

~
Segmentacion
de mercado por
generacion

l Milenials

B Generacion x
B Baby Boomers
B otros

Fuente: INTUS
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compras con fines de inversién. Segun
Olavarria, este comportamiento estd
directamente relacionado con el con-
texto del pals; en donde se obser-
va: ausencia de fondos de pensiones
robustos, opciones limitadas en el mer-
cado de capitales y una expectativa de
vida cada vez mds prolongada.

En el punto opuesto a los milenials se
encuentran los Baby boomers (mds de 65
afios), que representan el 2.6 del universo.
Este grupo muestra un patrén equilibra-
do entre la compra para vivienda y para
inversién. Segun los datos, el 45% tiene
como motivacion principal la vivienda,
el 46% espera invertir para ganar renta
y el 9% piensa en ambos motivos. Como
en los otros segmentos, los departamen-
tos con 2 habitaciones tienen la mayor
demanda. De este conglomerado, el 63.3
por ciento son casados.

Los boomers compran tanto para
vivir como para invertir. Estédn motivados
por la salida de los hijos del hogar debi-
do a gue estos se independizan y la casa
familiar se queda “grande”, lo que moti-
va a una reorganizacién del patrimonio.
En muchos de los casos, el buscar apar-
tamentos responde a criterios de como-
didad, ubicaciéon y mantenimiento, sin
abandonar el interés por generar renta.
No obstante, la mayoria de las personas
preferirian vivir en una casa.

En conclusién, segun Olavarrfa,
los millennials contindan liderando la
demanda, tanto para vivienda como
para inversion, con una clara preferen-
cia por apartamentos de dos habita-
ciones ubicados en zonas urbanas con-
solidadas. De acuerdo con el experto,
este comportamiento estd marcando
la dinédmica del mercado y abre opor-
tunidades en la planificacién, el dise-
fio del producto y las estrategias de
comercializacion, consolidando a la
vivienda vertical como una respuesta
alineada a este perfil de comprador.
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Asociacion Bancariay
Universidad del Valle lanzan
diplomado de gestion de riesgos

> el diplomado de Gestién
Integral de Riesgos es el
resultado de una alianza de
formacion profesional de
la Asociacion Bancaria de
Guatemala y la Universidad
del Valle de Guatemala.

Por: Alexis Batres - Soy502

a cienciag, la tecnologia, la ban-

ca y la educacion se unen para

dar forma a una ensefianza Uni-

ca que busca acercar las herra-
mientas necesarias para que los profe-
sionales guatemaltecos se actualicen y
estén preparados ante un mundo labo-
ral cambiante y demandante.

De esta cuenta, la Universidad del
Valle (UVG), la Asociacion Bancaria de
Guatemala (ABG) y sus marcas, como
la Escuela Bancaria de Guatemala
(EBG), se unieron para lanzar un diplo-
mado en Gestién Integral de Riesgos.

Erhard Schafer, director ejecutivo
de la AGB, explicd que se trata de una
alianza de alto impacto entre la exce-
lencia académica de la UVG y la soli-
dez del sistema bancario. “Vincula a
una institucion de vanguardia®, dijo.

“Este esfuerzo responde a una realidad
ineludible para dotar a profesionales con
las mejores herramientas, para tomar las
mejores decisiones”, dijo Schafer.

Diana Veldsquez, subgerente de
Educacion Bancaria y Financiera de
la Escuela Bancaria de Guatemalg,
comenté que conciben la educacién con
una premisa clara e inteligente: “Res-
ponder a la realidad, tener aplicabilidad
inmediata, con formacién integral, para
enfrentar los riesgos de manera trans-
versal®, comenté Veldsquez.

60 afios de la UVG
Roberto Moreno Godoy, rector de la
Universidad del Valle, destaca que el
proposito de esta casa de estudios,
durante 60 afios, ha sido poner al servi-
cio de la sociedad, la ciencia, la tecno-
logia y la educacion.

“Eso nos ha ensefiado gue enta-
blar alianzas con distintos actores es
importante no solo para comprender
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los retos que enfrentan y las necesi-
dades de formacion permanente que
tiene el capital humano, sino que a la
vez poder comprender mejor las nece-
sidades y brindar una oferta comparti-
da que redunde en el mejoramiento del
servicio que prestamos todas las enti-
dades”, destacd Moreno.

Respecto de la alianza, sefiala que
se trata de un diplomado de Gestion
Integral de Riesgos que abordard dis-
tintos aspectos, desde los desafios que
representa la transformacion digital y
la inteligencia artificial.

“Este solo es un primer paso, luego
tenemos algunas otras certificaciones
que se trabajardn en temas como cum-
plimiento, lavado de dinero y otros de los
aspectos que e | sector bancario y finan-
ciero del pais se enfrentan como un reto
a nivel global que todos debemos estar
listos para atender”, afiadio el rector.

Foro de alto nivel

Durante la presentacién del diplomado,
se contd con la participacion del chileno
Mario Ernst, consultor internacional en
innovacion y transformacion digital, CEO
de una consultora global, quien hablé
sobre los riegos que deben asumir los
humanos al enfrentarse a nuevas tecno-
logias como la Inteligencia Artificial.

“Las organizaciones implementan
tecnologias y nuevas disciplinas y por
eso se generan riesgos. El objetivo es
hacer la relacién de los humanos con la
tecnologia mucho mds simple. Por eso,
hay que aprovechar la IA como una
herramienta para potenciar el trabajo
de las personas, no para sustituirlos”,
sefialé el conferencista.

Luego, participé Jon Landeta, un
espafiol quien compartié con los pre-
sentes “The Business of Happiness”,
o “El Negocio de la felicidad®, quien se
concentré en sefialar que los humanos
son mds eficientes cuando trabajan
con felicidad.

Con sus palabras, inspird a los pre-
sentes a buscar la humanidad de las
personas, por encima de los nimeros,
a conectar con los colaboradores de
forma mas directa, de ser un facilitador
para su trabajo y no un obstdculo para
su desarrollo personal y profesional.
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